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Entrain Iperclub.

Iperclub Travel Card ¢ il programma di fidelizzazione rivolto a negozi e aziende di tutti i settori merceologici che
premia gli acquisti dei consumatori con punti (Travel Point) che danno diritto a viaggi e vacanze. Di fatto il
consumatore guadagna porzioni di vacanza con gli acquisti di tutti i giorni.

Vantaggi per le agenzie

O Esclusiva di circuito commerciale locale O Sistema di CRM chiavi in mano
O Commissioni dirette e indirette per le prenotazioni O Campagna pubblicitaria su radio,
su web e call center Iperclub dei clienti Travel Card tv, stampa e web

Come acquisire 6.000 nuovi clienti

L'agenzia di viaggio partner, con l'aiuto e la formazione del Sales Manager di Iperclub, acquisira il database degli
esercizi commerciali del circuito che ha contrattualizzato. In questo modo aumentera il proprio fatturato
acquisendo 6.000 nuovi clienti. Infatti, considerando una media di 300 clienti per ciascuno dei 20 negozi che
compongono il circuito I'agenzia acquisira 6000 nuovi clienti potenziali.

Infoline agenzie viaggi: 800.01.98.57 Iperclub .

Per saperne di piu e per consultare il regolamento vai sul sito: www.iperclub.it tourism & marketing 2.0
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